BERNEXPO™

GROUPE

Sales Manager:in Eigenmessen 80 - 100%

Wir verbinden Menschen und Marken tber den Moment hinaus - flirs Leben und

flirs Business.

Bereits seit Giber einem Jahr beweisen wir, dass Live-
Marketing und die geschickte Verbindung mit hybri-
den Plattformen die Zukunft sind. Die Anforderungen
an die Vermarktung von Messen und Events haben
sich massgeblich verandert und auch unsere Besu-
chenden und Ausstellenden hinterlassen vermehrt
digitale Fussabdriicke. Wir tauchen in eine neue Ara
des Live-Marketings ein und entwickeln dabei unsere
Ideen kundenzentriert, kollaborativ, praxisorientiert
und mit schnellen Loops. Mit unserem Engagement
sind wir ein treibender Wirtschaftsmotor fir die Stadt
und die Region Bern - mit schweizweiter Ausstrah-
lung. Werde auch du Teil des BERNEXPO-Teams und
entwickle dich gemeinsam mit uns weiter.

Du bist die/der geborene Verk&ufer:in und ge-
winnst auch anspruchsvolle Kunden fir unsere
Messen? Dann bist du unser:e neue/r Sales Mana-
ger:in

Deine Verantwortung

Fir unsere Eigenmessen bist du verantwortlich fur
den Auf- und Ausbau des Vertriebsmanagement vom
ersten Kundenkontakt lber die Bedarfsanalyse bis
hin zur Verhandlung und dem erfolgreichen Ver-
tragsabschluss. Dank dir akquirieren wir Neukun-
den, pflegen das Beziehungsmanagement aktiv und

du verantwortest zudem Teilprojekte. Du unterstiitzt
die Messeleiter unserer Veranstaltungen und bist
das geborene Verkaufstalent. Du analysierst den
Markt, definierst und koordinierst die Sales-Aktivita-
ten und bestimmst die notigen Partner fir Support-
dienstleistungen. Du tragst eine klare Umsatzverant-
wortung fur ein definiertes Messeportfolio und haltst
die Faden des Vertriebsprozesses gekonnt in deinen
Handen. Hierbei setzt du auf Key Account Manage-
ment als nachhaltiges Element im Vertrieb und qua-
lifizierst Leads sowohl telefonisch wie auch perséon-
lich. Weiter akquirierst du Neukunden an Drittmes-
sen in der Schweiz sowie im nahen Ausland. Deinen
Kunden stehst du mit deiner kompetenten Beratung
zur Seite und du baust so nachhaltige und langfristige
Kundenbeziehungen auf.

Dein Rucksack

- Abgeschlossene Berufslehre (EFZ)

- Qualifizierte, fachspezifische Weiterbildung im
Verkaufsumfeld

- Langjahrige Erfahrung mit Leistungsausweis im
Beratungs- und Verkaufsprozess

- Erfahrungen im Auf- und Ausbau von Vertriebs-
konzepten

- Verkaufsprofi mit hohem Mass an Kundenorien-
tierung und Dienstleistungsbereitschaft



- Kommunikative Personlichkeit mit einer grossen
Portion Hartnackigkeit

- Teamfahig, flexibel und belastbar mit einer aus-
gepragten Einsatzbereitschaft

- Muttersprache Deutsch und gute Englisch- oder
Franzosischkenntnisse

Dein neues Arbeitsumfeld

Deine zukiinftigen Kollegen:innen brennen alle mit
Herz und Seele fiir Veranstaltungen und Live-Marke-
ting. Auch deine Ideen und dein Engagement sind
sehr willkommen und wir fordern und entwickeln un-
sere Mitarbeitenden kontinuierlich. Zudem bieten wir
faire Anstellungsbedingungen, einen modernen Co-
Work-Space mit Clean Desk-Prinzip.

Werde Teil unseres Teams - wir freuen uns auf deine
Unterlagen: Unterlagen einreichen

BERNEXPO AG | Mingerstrasse 6 | Postfach | CH-3000 22 |

Kontakt

Deine Fragen beantworten dir vorab gerne

Anna Wellmeyer, Bereichsleiterin B2C-Plattformen
unter 031 340 11 76

Wie auch Florence Chevalley, HR Business Partne-
rin unter 031 340 11 07.

Wir freuen uns, dich kennenzulernen.

Tel.+4131340 1111 | Fax+41313401110 | info@bernexpo.ch | www.bernexpo.ch
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